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Nestle investe
em fazenda piloto

Multinacional quer incentivar pequenos e medios pecuaristas
converter sua producao de leite de convencional para organi

Texto Sebastido Nascimento * Fotos Rogério Albugquerque, de Itirapina (SP)
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s passaros retornaram. No costado
das vacas, nas centenas de arvores,
inclusive frutiferas, espalhadas pelos
26 hectares do Recanto SS, que ficaa
20 quilémetros do centro de Itirapina
(SP), canario-da-terra, tico-tico, sabia, rolinha-fo-
go-apagou, passaro-preto e tambem garca emitem
cantos que soam como musica aos ouvidos de Nilson

José Saldanha, de 73 anos, socio da propriedade, que
produz leite organico. Segundo Nilson, houve umre-
torno festivo dos passarinhos apos a exclusao dos
fertilizantes quimicos, defensivos agricolas e medi-
camentos alopaticos do trato com o gado, a partir de
2013, quando o sistema de exploracao convencional
do leite foi substituido pelo organico.

O Recanto SS é a primeira fornecedora de leite da
Nestlé a completar a transicao da extracao de leite
convencional para o organico. A multinacional sul-
ca, queiniciou sua producaono Brasilem 1921 e hoje
& uma das maiores captadoras de leite, da um pas-
so histérico ao incentivar alguns pecuaristas seus
fornecedores a abandonar os fertilizantes quImICOS
os defensivos agricolas e os medicamentos alopati-
cos e optarem pelo sistema organico. A propriedade
de Itirapina, que ¢ comandada por Claudinei Salda-
nha Junior, o Junior, de 44 anos, € a primeira a ado-
tar esse sistema.

Ele esta satisfeito. “Tudo mudou completamen-
te, Investimos na alimentacao do gado, cConstruiimos
piquetes, abandonamos herbicidas, adubagao quimi-
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ca.Foram 12 meses para conver-
ter a terra, depois mais seis me-
ses paraaadaptacao dos animais,
que passaram a comer tambem
graos organicos. Fizemos a op-
cao pela homeopatia, enfim, fo-
ram muitas e complexas as deci-
soes, porém, valeuapena. ANes-
tlé aprovou o produto organico do
Recanto SS, adquire toda a nos-
sa producao diaria de 600 litros e
paga bem por ela."” Segundo ele,
apos a consolidacao do organico,
num prazo de dois anos, a inten-
cao e dobrar a producao,

Quando iniciou a producao
de leite convencional, corria o
ano de 2005. Antes, a Recan-
to SS criava cavalo e engorda-
va boi. "Era mais hobby", lem-
bra Junior. No sistema conven-
cional, a producao leiteira era de
150 litros diarios.

Em marco de 2013, a mudanca ocorreu. Nova-
mente foi o Programa Balde Cheio, da Embrapa Pe-
cuaria Sudeste, de Sao Carlos, cidade que fica proxi-
ma, e 0 agronomo Andre Novo os orientadores das
experiéncias. "Gosto demais da pecuaria, mas mi-
nha visdo é empresarial’, observa Junior.

O Recanto SS fez ainda cruzamentos entre asra-
cas girolando, holandesa e jersey. Depois, colocou o
sangue sueco-vermelho, cujo teor de solidos e adap-
tacao ao pasto foram definitivos para a decisao. Ho-
ie, o rebanho é formado por 18 bezerras, 15 novilhas
e 42 vacas. Das ultimas, 37 estao em fase de lacta-
cao e a producdo meédia e de 16,5 litros ao dia, con-
tra 19 litros no inverno, quando o azevem e a aveia
entram na dieta.

Foco na conversao

Segundo Edney Murillo Secco, gerente de leite
Parana e Sao Paulo da Nestlé, a empresa esta reali-
zando reunides com os pecuaristas a fim de expli-
car o conceito dos organicos e da pecuaria susten-
tavel em workshops como orealizado em dezembro
de 2016, com a participacdo do Instituto Mokiti Oka-
da, da Embrapa e da IBD Certificados.

Aregiao e formada, namedia, por pequenas pro-
priedades (10 hectares), e elas apresentam uma pro-
ducao, tambeém meédia, de 150 litros de leite ao dia,

com possibilidade de alcancar 300 litros diarios. Ele
adianta que pelo menos 30 propriedades estao fo-
cadas na conversao do convencional para o organi-
co. Até o momento, a Recanto SS € a unica certifica-
da, porém, a mobilizacao da Nestle e recente e se-
ra incrementada.

Raquel Muller, gerente executiva de marketing
da Nestlé, da uma visao panoramica da entrada do
grupo nos organicos. Segundo ela, um dos propo-
sitos é colocar cada vez mais produtos de qualida-
de na mesa dos brasileiros. Por enquanto, trata-se
de um projeto piloto. A Nestlé ainda nao tem uma
marca organica.

“E 0 consumidor que vai dar a resposta, pois a
demanda pelos organicos e naturais cresce 30% ao
ano, com tendéncia de manter oritmo. A Nestle es-
t4 auxiliando o produtor a melhorar seunegocio. As
dificuldades dos pecuaristas sao grandes”, observa.

Raquel diz ainda que e cedo pa-
rafechar quanto de escala deverao
ganhar a producao e o comercio de
leite e de derivados organicos.

Ela ressalta, porem, que a
Nestle confia no crescimen-
to e esta pronta para o desafio
de captar mais leite no campo e
responder a demanda das fami-
lias brasileiras. =2
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Claudinei Saldanha
Junior e Nilson
Jose Saldanha, do
Recanto SS
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